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Transaktioner Svensk Fastighetsformedling som idag & en av Sveriges ledande formedlare av privata bostéder adderar nu férmedling
av kommersiellafastigheter till sitt utbud. <br /> Martin Filipsson, franchisetagare i Géteborg och Malmo, som ar tidigt utei Svensk
Fastighetsformedlings kommersiella satsning, beréttar mer.

<p>Sedan 2017 har Martin Filipsson varit hangiven den kommersiella marknaden.</p> <p>- Vi har tidigare tackat ngj till forfragningar vi fatt om att mékla
kommersiellt. Till slut kande jag mig trétt pa att tacka nej till bra affarer, siger Martin Filipsson och skrattar.</p> <p>— | &rlighetens namn har vi tackat nej
for att vi inte haft rétt kompetens att hantera den hér typen av uppdrag tidigare.</p> <p> Martin Filipsson har varit i fastighetsbranschen sedan 2004. 2007
kopte han in sig som franchisetagare i Svensk Fastighetsférmedling och har sedan dess byggt upp verksamheter i Malmd, Varberg och pa Hisingen i
Goteborg. </p> <p> N&r han nu riktat in sig mot formedling av kommersiella fastigheter & affarsmdjligheterna manga. Han har formed|at fastigheter med
inriktning pa kontor, industri och bostader och arbetat med sévél fastighetsforsaljning som paketering tillsammans med partners. Dessutom arbetar Svensk
Fastighetsformedling mycket med forsaljning av markomraden. </p> <p><strong>Hur har forsta tiden varit?</strong></p> <p>— Det har gétt bra. Bara att vi
beréttar for vart nétverk att vi arbetar med kommersiella fastigheter gor att manga blir intresserade och kommer med forfragningar.</p> <p>— Innan jag
borjade tain uppdrag sdlajag ner ett hart arbete pa att verkligen laramig den kommersiella sidan och intresseramig for branschen. Jag har gétt kurser,
besokt seminarier och tréffat manga aktorer i branschen och parallellt med detta byggt upp interna processer och funnit duktiga samarbetspartners. </p>
<p><strong>Hur skiljer det sig att arbeta med kommersiella fastigheter jamfért med privatmarknaden?</strong></p> <p>— Forsaljningsprocessen &r helt
annorlunda och man f&r helt andra frégor under DD-processen. FOr mig &r det sjalvklart att jag som transaktionsradgivare ska vara en projektledare och se
till att kunden fér basta hjalp och att jobba med de partners som sakrar detta. </p>

<p>—Tanken & att kunna addera ett mervarde for sdval befintliga som nya kunder och ge den kommersiella marknaden —i segmentet small/mid market —en
rikstdckande aktor med ett fantastiskt ndtverk. </p> <p>Martin Filipsson & inte ensam om att blicka mot den kommersiella sidan. Svensk
Fastighetsformedling har 6ppnat for att addera det kommersiellatill sitt utbud av méklartjénster. Man har dessutom adderat kompetensi form av Petra
Wester som afférsutvecklare.</p> <p>— Det finns en positiv instéllining i organisationen till den hdr kommersiella satsningen. Svensk Fastighetsférmedling
ar en rikstackande kedja med narvaro fran norr till soder med forgreningar som ett svampmycel. Vi tréffar manniskor i fard med att siljasin bostad som
ocksa sitter pa andra affarsmojligheter i form av fastigheter, lokaler eller mark som man inte tidigare vetat var man ska vanda sig for att silja. Nu nar vi gar
ut och beréttar att vi dven formedlar kommersiella fastigheter sd kommer det in forfrégningar fran kunder som kanner till oss och med det kanner en trygghet
i var leverans.</p> <p>— Tidigare har det inte varit s3 méngainom Svensk Fastighetsférmedling som forsokt hitta den hér typen av affarer, men nu nér vi har
borjat berétta att vi arbetar med det hér sd gick det valdigt fort. </p> <p>— Helt plétdigt har vi hittat ett nytt affarsben som vi vetat om hela tiden men som vi
nu kanner att vi verkligen vill investerai.</p> <p><strong>Vad kanner du att ni har fér mojligheter att utvecklas har?</strong></p> <p>- Vi har redan en
motorvag att &ka pa. Vart kundregister &r rikstéckande och vi har stenkoll pa flyttstrommarna. Inom en snar framtid kommer vi &ven att hakoll p& hur de
kommersiella flyttstrommarna ser ut, det géller att nyttjainformation vi redan har. | och med att véra kunder gér in och lagger in sig §élvai kundregistret s
har vi redan en bra grund att std och bygga vidare pa Vi har dessutom flera intressanta affarsméjligheter for den kommersiella delen av fastighetsbranschen
som till exempel intressanta markomraden mm hos oss som lampar sig for fler an bara bostadsutvecklare tror jag. </p> <p>— Sa affarsmdjligheternavi sitter
pé ar mycket goda for sval oss som for véra kopare och sdljare av kommersiella fastigheter, avslutar Martin Filipsson, Franchisetagare och
Fastighetsméaklare pa Svensk Fastighetsformedling.</p>

- Axel Ohlsson
axel @fastighetssverige.se
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