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Bolag En stor affarsmdjlighet — dar det finns bade behov och betalningsvilja fér en mer heltéckande service hos boende — missas av
manga bostadsbolag. Inflyttningstjanster, flexiblare betalningsvillkor, elavtal och forsakringar & bara ndgra exempel patjanster som
konverterar upp till 58 procent vid inflyttningstillfélet hos fler och fler bostadsbolag runtom i Sverige med hjélp av Avysdigitaa
plattform och boendeapp.

En utav de mest lukrativa branschernai Sverige — fastighetsbranschen — har &nnu inte nétt sin topp. <br><br> Den traditionella fastighetsaffaren har lange
handlat om fastigheternas vardedkning som eldats pa av |aga rantor och en forutsigbar hyrestillvaxt. Interna verksamhetsprocesser forfinas |6pande for att
skéta verksamheten med all dess komplexitet. Realtillgangen har varit superstjarnan pé balansrékningarna och ménga bostadsbolag har vaxt kraftigt i ménga
a&r.<br><br> Men en annan stor affarsmajlighet har 1ange forbisetts: de cirkatre miljoner hyresgaster som bor i dessa realtillgangar — bostadsbol agens
kunder. Med kunskap om boendes énskemal &r det tydligt att det finns bade behov och betalningsvilja for en mer heltdckande service, precis som den dar
extra servicen som sa sélvklart betalas for pa planet, hotellet, banken eller i butiken. <br><br> Frén kundens perspektiv bestar boenderesan av manga
moment, dér de flesta skulle kunna férbéttras. Det handlar inte om interna processer for skdtseln av bostadsbolaget eller om smarta byggnader for optimerad
héllbarhet, utan om heltackande processer for forbattrad service, frén kundens perspektiv. Service och tjanster vaxer kraftigt i Sverige (RUT-tjanster har gatt
frén 800 miljoner till 12 miljarder kronor under de senaste tio dren) och & ndgot som de flesta kunder konsumerar till sinahem i dag — men av ndgon annan
leverantdr &n sin egen fastighetsvard.<br><br> ? <strong>Varfér missas dennainnovation och affarsméjlighet av simangabolag i branschen?</strong>
<br><br> ? <strong>Varfor nojer sig sA manga bostadsholag med befintlig affar nar en uppenbar 6kad |6nsamhet ligger sa nératill hands?</strong>
<br><br> ? <strong>Varfor |ater s manga bostadsbolag sina kunder vandra vidare till en tredje part?</strong><br><br>

Av Avys bostadskunder &r det de med starkast relation till de boende som bast lyckas med att introducera nya tjanster. En grundlaggande bra service har
byggt fortroende for bostadsbol aget som leverantér.<br><br> Grundldggande bra service handlar om att de viktigaste omradena kring hemmet ska fungera
enkelt och smidigt. Inflyttning, hyresbetalning, felanmélan, information, bokning. N&r det fungerar &r ett naturligt steg att fortsétta sbka service hos en
leverantor dér fortroendet finns. <br><br> <img src="/uploads/sponsored_articles/42211/avy-infographic.png" width="100%"><br><br> Vid lansering av
Avysinflyttningstjénster som el-avtal och férsdkring konverterar upp till 58 procent av bostadsbol agens kunder till kdp, med erséttning for respektive tjanst
som kan dverstiga 1 000 kronor per & och |agenhet.<br><br> Hur méngatjanster kopplade till boendet konsumeras varje dag fran hemmet men frén andra
leverantorer an fastighetsagarens? Tillfallen dar man som hyresvard standigt gar miste om méjligheten till att skapa den absolut basta kundupplevelsen med
signifikanta nyaintakter som effekt.<br><br> Med Avy kan fastighetségare och forvaltare ge boende en enklare och modernare service och samtidigt skapa
en plattform for att hitta nyaintakter. Den varumarkesanpassade boendeappen &r en samlad kanal for allt som rér boendet, baserad pa en integrations- och
tjansteplattform. Har kan fastighetsagare erbjuda nyatjanster och produkter tillsammans med funktioner for vardagen som hyresbetalning, felanmalan,
information och bokningar, allt integrerat med verksamhetens underliggande systemuppsattning.
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